
          Üzleti terv készítése kkv-k számára 

Üzleti kihívás 
Az üzleti terv készítése és annak használata kulcsfontosságú minden 

vállalkozás számára, legyen az egy induló vállalkozás vagy egy már meglévő 

cég. Az üzleti terv meghatározza a vállalkozás hosszú távú céljait, 

stratégiáit és a megvalósításhoz szükséges tervet. Az üzleti terv 

összpontosít az üzleti célkitűzések meghatározására, az erőforrások 

hatékony felhasználására és az üzleti stratégia kidolgozására. Ezen felül 

tartalmazza a pénzügyi előrejelzéseket, az erőforrások hasznosításának 

tervezését, a versenyképesség elemzését és az üzleti környezet értékelését. 

A szolgáltatás leírása, folyamata 
A szolgáltatás konkrét tartalma a vállalkozás jellegétől, igényeitől és digitalizáltsági szintjétől függően változhat. 

Az alábbi általános témák kerülhetnek érintésre a konzultáció során: 

▪ Helyzetelemzés: Első lépés a kiinduló pont pontos megvizsgálása. Segítünk az induló vagy kis és 

középvállalkozásnak a helyzetelemzés elvégzésében, ami magában foglalja a piaci környezet, a 

versenytársak és az erősségek és gyengeségek felmérését. Ezután tudjuk a vállalkozás céljait 

meghatározni és felállítani. 

▪ Pénzügyi tervezés: Az üzleti terv tartalmazza pénzügyi előrejelzéseket, amelyek segítenek a 

vállalkozásnak stabilitás fenntartásában és a kockázatkezelésben. 

▪ A szolgáltatás egyik célja, hogy segítsük a vállalkozásokat a pénzügyi előrejelzések elkészítésében, a 

költségvetés kialakításában és a pénzügyi szükségletek, tudatosság meghatározásában. 

▪ Célok és teljesítménykövetés: Az üzleti terv tartalmazza a célokhoz kapcsolódó mutatókat és 

kulcsfontosságú teljesítmény mérőszámokat (KPI). Segítünk a vállalkozásoknak a rendszeres után 

követésben és az előrelépés értékelésében. 

▪ Befektetői kommunikáció: Segítünk (egyénileg testreszabva induló, kis- és középvállalkozásnak) az üzleti 

terv prezentálásában és kommunikációjában a potenciális befektetők felé. Különböző stratégiák 

bemutatásával, valamint lehetőséget termetünk a gyakorlásra.  

▪ Kockázatkezelés: A tanácsadó segít a vállalkozásoknak a kockázatok azonosításában és kezelésében, 

valamint az alternatív terv kidolgozásában.  

▪ Folyamatos frissítés: Fontos, hogy a szolgáltatás befejeztével is, adott időközönként frissíteni kell a 

rendszertevet. Igyekszünk ehhez megfelelő segédleteket adni, hogy önállóan is elvégezhető legyen. 

Célcsoport 
A szolgáltatás célcsoportja a kkv szektoron belül bármely iparág. 

Adatlap 
• Fókuszterület: Adatok hatékony kezelésének, elemzésének és a modern adat alapú technológiák 

alkalmazásának támogatása tanácsadással és műhelymunkákkal. 

• Szolgáltatástípus: tanácsadási szolgáltatás - konzultáció formájában. 

• Jelenlét: személyesen vagy online 

• Helyszín: személyesen (Debreceni Egyetem Informatikai Kar, 4028 Debrecen, Kassai út 26.) vagy online 

• A szolgáltatás időtartama: 1 alkalom, amely igény szerint többször megismételhető; alkalmanként (1,5 - 

2 óra) 

• Résztvevők száma: a kkv igénye alapján egyeztetve  

• Szolgáltatás ára: 30.000.- Ft / óra 

• A szolgáltatás ütemezése: kkv-val egyeztetve kerül kialakításra 

• Szakmai kapcsolattartó: Dr. Tiba Attila 


